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sAllumfassende
Services*

»Bei  Logistik
und Customer
Services sind es
die hohe Verfiig-
barkeit unseres
Zentrallagers,
unsere Bestell-
Plattform  In-
Touch, der Ver-
sand direkt zum
Endkunden und
das e-Retouren-
handling, mit
dem wir punk-
ten. Im aktuell
wichtigen Thema Financial Services
erbringen wir vielfiltige Leistungen,
die unseren Partnern das Business
erleichtern. Der dritte wesentliche
Punkt ist bestindige Kommunikati-
on zu unseren Resellern in Form von
Webinaren, Blogs und der Support von
unseren Mitarbeitern, der trotz Home
Office ohne jegliche Einschrinkungen
reibungslos weiterlauft

A Michael Sewald
Geschéftsflhrer
Tech Data Austria

sotarkes
Mehrwertpaket*

,»In  herausfor-
dernden Zeiten
koénnen wir
mehr denn je be-
weisen, wo die
Starken unseres
Mehrwertpake-
tes fiir unsere
Kunden liegen.
Angefangen bei
der gewohnt per-
sonlichen Bera-
tung durch un-
sere Mitarbeiter
im Home Office
tiber Direktlieferungen bis zur Ab-
stimmung mit Paketdiensten — wir
haben die Gegebenheiten tiglich
analysiert und rasch und flexibel re-
agiert, um unsere Kunden in dieser
schwierigen Zeit zu unterstiitzen. Ge-
meinsam werden wir auch kiinftige
Herausforderungen meistern und un-
seren Kunden mit Rat und Tat unter
die Arme greifen.”

A vonne Mayr-Hagn
Geschaftsflihrerin
Rauch Import

A Gernot Hofstetter
Managing Director
NFON Osterreich

rieren.”

sQualifizierte Kontakte

,Um seine Partner zu unterstiitzen, hat sich NFON Osterreich
in der Initiative Digital Team Osterreich des Bundesministe-
riums fiir Digitalisierung und Wirtschaftsstandort engagiert.
Das Angebot umfasst Cloudya, die Telefonanlage aus der
Cloud. Interessenten erhalten (bei Abschluss bis 30.06.2020)
alle benétigten Nebenstellen fiir drei Monate kostenlos. Die
Umsetzung erfolgt dabei iiber Partner vor Ort, die von NFON
die potentiellen Kundenkontakte erhalten — und auch die Pro-
visionierung wihrend der drei Gratis-Monate. Damit setzt
NFON ein Zeichen, um seine Partner auch in schwierigen
Zeiten mit qualifizierten Kontakten zu versorgen, die bereits
eine Beratung erhalten haben. Die NFON-Partner kénnen sich
damit direkt auf die positive Umsetzung und Implementierung
konzentrieren — und oft noch weiteres Zusatzgeschift gene-

s»Flexibilitat,
Stabilitit, Schutz*

,-Angesichts «
aktuellen Turl
lenzen gewini
Flexibilitit, «
Bewahren
finanzieller S
bilitdt und ¢
Schutz vor F
drohungen, v
Cyberangriff
an Bedeutu:
A Adolf Markones Als One-Stc
E>.<ecutive Managing Shop setzen v
D‘Temf [ngram seit Jahren a
Micro Osterreich :
ein umfassend
Portfolio u
Rundum-Service fiir unsere Resell
So konnen sich unsere Partner auch
schwierigen Zeiten wie diesen in ¢
len Belangen auf uns verlassen. Sei
bei Cloud-Lgsungen, Cyber Securi
oder auch unserem neuesten Servic
Channel Financing

mehr alle ihrem Business wieder nach-
gehen. Einige Reseller werden finanziell
etwas angeschlagen sein, und eventuell ver-
dndert sich das IKT-Business auch fiir den
Channel. Themen wie ,,Home Working*®,
,Financial Services®, , Data Security* und
,;Cloud Services* setzen neue Impulse.

Wir bieten haben uns umgehdért, wie dster-
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reichische Distributoren und Hersteller ihre
Channelpartner unterstiitzen. Seien es fi-
nanzielle Vorteile, eine hohe Verfiigbarkeit
der momentan gefragtesten Produkte oder
kompetente Beratung und Services jedwe-
der Art. Der Reseller wird sich lange daran
erinnern, wer ihn in dieser schwierigen Zeit
mafBgeblich unterstiitzt hat.

sKostenfreie
IT-Administration*

,Baramunc
unterstiitzt i
der Covidkris
IT-Admins m
einem koster
freien Soforthi
fepaket fiir Un:
fied Endpoir
Management
um ihnen da
schnelle  Eir
richten VO
Heimarbeits
pldtzen und da
sichere mana
gen der IT-In
frastruktur auch remote zu erleich
tern. Partner kénnen die Vollversio
der baramundi Management Suit
innerhalb eines Tages beim Kundes
installieren. Fiir die Dauer der Krise
mindestens aber 4 Monate, berechne
baramundi dafiir nichts — ohne Ver
tragspflicht oder versteckte Kosten!*

A\ Gerhard
Gerstmayer
Managing Director
baramundi Austria




